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搜于特集团股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                             编号：2018-007

	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	光大证券：孙未未
前海开源：杨开泰、郑建鑫

	时间
	2018年7月4日13:30-14:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	投资者关系副总监：孙曌

投资者关系经理：付小芳

证券事务代表：李鸿

	活动主要内容
	交流公司主营业务经营发展情况等

	附件清单（如有）
	投资者活动记录

	日期
	2018年7月4日


附件

搜于特集团股份有限公司

投资者活动记录

活动交流内容：
1、问：近期公司业务发展重点是什么？
答：2018年公司将以加强管理、控制风险、平稳发展为原则，围绕公司发展战略规划，扎实推进各项经营管理工作。

目前，品牌终端消费逐步向好，公司努力提升 “潮流前线”品牌销售业绩，市场销售恢复增长。公司以为消费者提供“超级性价比”的休闲服饰为目标，踏踏实实做好“潮流前线”品牌服饰。同时，公司将推动供应链管理业务平稳发展，以控制风险、完善业务模式为重点，充分发挥集中采购、研发设计、采购规划等优势，完善仓储配送服务，打造线上线下一体化的供应链管理服务体系，完善B2B平台功能，深入挖掘供应链金融服务潜力，致力于将公司打造成为中国具备领先优势的时尚生活产业综合服务提供商。

2、问：对于供应链管理业务的下游客户，公司如何进行事前的风控？
答：公司高度重视供应链管理业务的风险控制问题，交易前对所有合作的上下游客户都会进行综合评估，如评估其产能、信誉、盈利能力、历史经营情况、偿债能力及其下游客户情况等，综合评估后再合作。并且公司会根据交易的履行情况不定期调整客户信用等级。
3、问：供应链管理业务产品的占比情况是怎样的？
答：供应链管理业务的主要产品为棉纱、布料和其他辅料，2017年度实现收入分别为106.05亿元和49.53亿元，收入比例大致为2:1。

4、问：公司如何控制供应链管理业务中存货减值的风险？
答:供应链管理业务的存货主要是采购的时间差（周期）库存。供应链管理业务通常是先有订单需求，再去采购，而且原材料周转较快，纱线等原材料流通性也比较好，存货减值风险较低。
5、问：预付款、应收款有无财务上的风险？
答：公司供应链管理业务通常是先收到客户订单，再去匹配采购。上游供应商都是资质优良，经过公司严格考察的，预付款损失的风险较小；对于下游客户，公司会事先考察客户的资质，了解对方基本情况及其下游客户情况，考察完，公司认为可以合作的再签订单。由于公司供应链管理业务采购周期短，周转很快，账款的回款周期也很短，公司会不断根据情况调整客户信用等级，应收款周转很快，目前风险是可控的，目前还没有坏账。
6、问：公司供应链管理业务一季度毛利率变化较大的原因？
答：2018年一季度，公司为进一步巩固提升供应链管理业务的市场占有率，通过促销让利给客户，提升客户粘度、提高市场影响力，公司以较优惠的价格销售给客户，促使供应链管理业务得到快速增长，但以较优惠的价格进行促销也使得供应链毛利率有所下降。二季度以来，公司供应链管理业务毛利率逐步回升。

7、问：近期棉价波动较大，对公司毛利率有无影响？

答：影响不大，公司供应链管理业务主要是先有订单需求，再去向上游集中采购，中间价差已事先锁定。同时，采购周期不长，库存周转很快，短期内价格波动不大。

8、问：公司经营活动现金流出规模较大，如何进行改善？ 

答：2017年度，公司营业收入较上年同期增长190.04%。虽然公司销售收现能力良好，销售商品、提供劳务收到的现金增长率也与公司营业收入的增长率基本持平，但由于公司处于快速扩张阶段，供应链管理业务处于高速增长阶段，公司为能够继续降低采购成本，较多采用预付货款以及缩短结算周期的措施支付货款，导致现金流出规模较大。
2018年公司以加强管理、控制风险、平稳发展为原则，围绕公司发展战略规划，扎实推进各项经营管理工作，目前公司经营性净现金流正持续向好，运营资金充裕，银行授信额度充足。
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