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搜于特集团股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                             编号：2018-009

	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	民生证券：刘海华

国信证券：张峻豪

前海开源：詹世乾、杨开泰

	时间
	2018年9月17日16:30-17:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长：马鸿

证券事务代表：李鸿

投资者关系副总监：孙曌

	活动主要内容
	交流公司主营业务经营发展情况等

	附件清单（如有）
	投资者活动记录

	日期
	2018年9月17日


附件

搜于特集团股份有限公司

投资者活动记录

活动交流内容：

一、请介绍一下公司目前的业务情况
自2015年下半年公司实施战略转型升级以来，经过近三年的努力经营，公司转型成效显著。2017年度,公司实现营业总收入183.49亿元，同比增长190.14%；归属于上市公司股东的净利润6.13亿元，同比增长69.43%。前段时间，《财富》中国公布了2018年500强企业，公司首度跻身中国500强，荣列榜单第402位，标志着公司正式迈入全国大型综合产业集团的行列。

随着公司规模的迅速增长，也给公司管理带来更高的要求。2018年公司以加强管理、控制风险、平稳发展为原则，扎实推进各项经营管理工作。目前公司经营性净现金流正持续向好，运营资金充裕，授信额度充足。2018年度，公司营业收入预算约200亿元，归属于上市公司股东的净利润预算在6.7亿元以上。
2018年半年度，公司实现营业总收入108.80亿元，同比增长65.85%；归属于上市公司股东的净利润4.30亿元，同比增长19.09%。公司2018年前三季度归属于上市公司股东的净利润预计为54,096.27-70,325.15万元区间，同比增长0%-30%。从目前实际情况来看，经营业绩挺理想。

品牌服饰运营方面，公司通过实施推动终端店铺去库存，以及关停部分差劣店铺等措施，进一步夯实服饰品牌运营基础。今年公司在渠道建设、经营模式、服饰设计等方面都做出了较大改进，大力发展商超和购物中心渠道，组建多个子品牌“时尚商品快速反应事业部”等等，不断激发服饰品牌新活力，更好更快地为消费者提供“超级性价比”的时尚服饰。目前，品牌终端消费逐步向好，公司努力提升“潮流前线”品牌销售业绩，市场销售恢复增长。

供应链管理业务方面，在原有11家供应链管理控股子公司基础上，公司今年新增1家供应链管理子公司开展相关业务。下一步，公司将继续整合产业链上下游资源，为行业提供完善、高效的线上线下供应链管理服务。纺织服装行业是个规模很大的行业，供应链创新与应用又是国家重点鼓励发展的业务领域，公司供应链管理业务有很大的发展空间。
目前，公司已搬迁至现代化、环境优美的新总部办公，员工办公、生活环境舒适，工作热情饱满，对公司未来发展充满信心。公司新总部二期仓储物流基地建设预计年内开工，公司还在积极推进湖北荆门、江苏吴江、江西南昌三大区域总部，东莞道滘时尚产业供应链基地，沙田时尚产业供应链管理中心的建设工作，为公司在全国的布局及各项业务的发展奠定坚实的基础。公司未来发展的宏伟蓝图正徐徐展开。
近期，基于对公司价值的判断，对公司未来发展的信心，实现公司和员工共同成长，公司拟回购部分公司股份以实施员工持股计划或股权激励计划。截止8月底，累计回购公司股份10,701,621股，占公司总股本的0.3461%。相关工作正积极推进中。
二、互动环节

1、问：公司品牌服饰业务发展近况？

答：目前，服饰品牌终端消费逐步复苏，近期公司采取了一系列举措努力提升 “潮流前线”品牌销售业绩：（1）渠道建设方面，公司在巩固现有街铺为主的渠道建设基础上，大力发展商超和购物中心渠道，更好地顺应顾客流量迁移的市场变化趋势；（2）经营模式方面，在传统订货会经营模式基础上，公司组建了优秀的“快反”团队，并选取旗下部分子品牌，从今年“秋冬”季服饰开始，实施“快反”运作模式，增加季中季尾的爆款数量，更好地满足消费者对快时尚的需求；（3）服饰设计方面，新增了部分亲子装，增加运动感设计元素，并根据品牌忠实消费者群体的成长轨迹，将潮流前线部分子品牌年龄定位区间拉宽，提高品牌服饰的消费人群覆盖度。
目前，公司品牌服饰市场销售恢复增长，公司以为消费者提供“超级性价比”的休闲服饰为目标，不断激发服饰品牌新活力，“潮流前线”将重新出发，开启全新的征程。
2、问：公司供应链管理业务主要是做的纺服行业，有没有计划向其他行业拓展？

答：公司扎根纺织服装行业多年，纺服行业属于传统行业，具有刚性需求属性，行业约9万亿的年产值，约占GDP14%，从业者过亿，市场规模庞大。我们现在仅仅是做了这个市场的一点点，市场足够广阔，我们有很大的发展空间。

3、问：公司未来是否会扩充供应链管理业务经营品类？
答：供应链管理业务，目前公司主要经营纱、棉花、布料等生产纺织产品原材料，未来公司将根据实际业务情况，对品类进行扩充，如增加毛利润较高的特殊产品、新产品等，在纺服行业做精做细。
4、问：供应链管理业务，应收账款有无财务上的风险？
答：公司会事先考察客户资质，进行综合评估，合作过程中会根据实际情况不断调整客户信用等级；并且，公司供应链管理业务采购周期短，周转很快，账款的回款周期也很短，目前风险是可控的，目前还没有坏账。
5、问：公司商业保理业务开展情况如何？
答：公司全资子公司深圳前海搜银商业保理有限公司作为商业保理业务的运作平台，目前主要服务于公司现有的上下游客户，业务稳定，2018年半年度公司实现商业保理利息收入1409万元。公司将继续完善内控管理，牢牢守住不发生风险及损失的底线，积极拓展业务，稳步提升盈利水平，力争实现利润有较大幅度增长。
6、问：公司半年度营业收入与净利润同比增长显著，但扣非净利润却同比下降，原因是什么?

答:主要是营收占比较大的供应链管理业务毛利率同比下降，由去年同期的9.30%阶段性下降到目前的5.45%。由于环保监管力度加大等因素报告期内材料价格有所上涨，公司供应链管理业务为进一步巩固提升市场占有率，提升客户粘度，提高市场影响力，以较优惠的价格销售给客户，使得供应链管理业务一季度的毛利率只有4.35%，随着市场的进一步扩展与稳固，供应链管理业务得到了稳步的发展，毛利率水平也稳步提升，二季度毛利率达到5.85%。

7、问：公司半年度经营性现金流得到明显改善，是否会保持持续转好的态势？

答：公司供应链管理业务经过前几年快速发展阶段，目前已初具规模和市场影响力。为实现今后更稳健高质量的发展目标，目前公司以控制风险、完善业务模式为重点，推进供应链管理业务的平稳发展，为公司营业收入和利润的稳步增长及经营性现金流的持续改善提供坚实的支撑。
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